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OK..een goede start betekent voor mij dat IBM me...

Helpt bij elke stap En ik wens de klok rond toegang
van het tot product-en industrie-informatie,
verkoopsproces verkoops- en marketingtools,
promoties en incentives

V

Me ook op
marketing vlak

ﬁ.
< ondersteunt

Me gidst naar
Interessante
opportuniteitsdomeinen |

Me helpt bij
Cross & Me op een leuke
upselling manier aan
educatie laat
doen
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Dat kan !

www.lbm.com/partnerworld
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Wat is PartnerWorld?

Advanced
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Wat bieden we je ?

Gratis

7 X 24 I En ik wens «

product-e
verkoops

jang tot
natie,
)ols,

Alle mogelijke informatie!

promc

single point of access
Ibm.com/partnerworld
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Plus....
PartnerWorld Contact Services
telefoon & mail support
tijldens kantooruren
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De deur naar de grot van Ali-Baba www.ibm.com/partnerworld

Log in via
“membe

sign in”

8 Benelux Mid-Market Community Meeting 2009



Mid-Market Benelux

9 Benelux Mid-Market Community Meeting 2009



Mid-Market Benelux

Linkermenu: Hoe vind ik m'n weg binnen PartnerWorld ?

\

> Job- of taakbenadering

<
> “topic of interest” benadering
<
> Interactie met IBM
J
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OK..een goede start betekent voor mij dat IBM me...

helpt bij elke stap in het
verkoopsproces
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Hulp bij elke stap in het verkoopsproces

12 Benelux Mid-Market Community Meeting 2009



Mid-Market Benelux

Gevonden ! En dit met 1 enkele click

Onmiddellijke toegang tot
~_product resources

[ alsook tot algemene sales
resources per stap in het
verkoopsproces.

—
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OK..een goede start betekent voor mij dat IBM me ook...

aandachtig maakt op
Interessante opportuniteits
domeinen
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Even terug naar het verkoopscyclusoverzicht
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Om je te helpen bij het identificeren:
leads & opportunities >> Infrastructure Insights

— Verhoog je slaagkansen in het SMB/MKB-segment:
Welk type opportuniteiten heeft een goede kans van slagen ?
...deze met een hoge ROI

We geven je op PartnerWorld de volgende 3 opportuniteitsdomeinen:
— Security & business continuity,
— IT optimization,
— Maximize business performance & value

En begeleiden je o.a. bij het initiéren van het klantencontact, bij het stellen van de juiste
“diagnose”-vragen, verkoopsopleiding, ondersteunend materiaal edm...
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OK..een goede start betekent voor mij dat IBM me eveneens...

Helpt bij cross &
upselling
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Aandacht voor een resource met duidelijke meerwaarde: Attach Connector
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De juiste vragen en oog voor additionele opportuniteiten ?
Een all-inclusive met Attach Connector !

19

Verkoop je enkel een product ?

Of wil je meer ?

— Voor je portefeuille

— Voor je klant E
— Om je te differentiéren van je concurrent

Daarenboven:

Uitstekende call voorbereiding
Gebruik dezelfde tools als IBMers
DENK OOK AAN GEBRUIK VOOR MARKETING DOELEINDEN !

Beschikbaar online of in standalone mode
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Attach Connector

Hoe starten ?
— www.ibm.com/partnerworld/attachconnector

Of via de salespagina’s op ibm.com/partnerworld
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OK..een goede start betekent voor mij dat IBM me tevens...

op een leuke

manier aan

educatie laat
doen
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Dat kan ! Via “Know Your IBM”: geld verdienen aan educatie

IS...

Voor educatie
Ineetine VETHONEN!

Voor salesrapportering
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WIN
— Voor jezelf als verkoper

WIN
— Voor je werkgever

WIN
— Voor IBM

Maar ook: WIN
— Voor je klant
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Wat kan je nu met al dat geld ?
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Geen probleem...

Concierge Service
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Neem deel aan de KYI Study Tour

Super Bowl 2004 Durban 2005

Kaapstad 2004
Rio de Janeiro 2006

Marrakech
Mauritius 2007 2008
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En... waar gaan we heen in 2009 ?
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And the Winners are...

Aankondiging tijdens de BP University 29 januari a.s.

7 Nederlandse IBM Business Partners

2 Belgische IBM Business Partners
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Know Your IBM

Hoe starten ?
— www.ibm.com/partnerworld/knowyouribm

Niet vergeten...

— Je moet MINIMAAL 1 educatiemodule gecompleteerd hebben om in aanmerking
te komen voor de Study Tour
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OK..een goede start betekent voor mij dat IBM me...

Me ook op
marketing vlak
ondersteunt
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Marketing materiaal ?

Hardcopy materiaal
Html-mailing
Beeldmateriaal: producten maar ook non-IBM related

THE PLACE TO BE: www.ibm.com/partnerworld/campaigndesigner

Ofwel via “marketing” pagina’s op ibm.com/partnerworld
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CAMPAIGN DESIGNER OVERVIEW

IBM has partnered with Interactive Marketing Group (IMG) to bring partners Direct Mail / e-Mail Demand Generation capabilities.

11 )
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Benelux Email Event Suite

dank-email

uitnodiging

herinnering

33 Benelux Mid-Market Community Meeting 2009



Mid-Market Benelux

Nieuw MKB/SMB/Midmarket beeldmateriaal
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IT Security
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Business Continuity
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Green IT
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Retall
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Wholesale
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Dus...

Midmarket & IBM ?
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