


Pour aider dans l’urbaniser les Systèmes
d’Information

L’Architecture d’Entreprise avec 
Rational System Architect ®



Introduction

� De l’urbanisation des Systèmes d’Information….

…. à l’Architecture d’Entreprise



Agenda
� Architecture d’Entreprise

� Les concepts de l’Architecture d’Entreprise

� Pourquoi construire une Architecture d’Entreprise?

� Rational System Architect
� Cartographie

� Import/Export & Génération Automatique

� Analyse d’impact

� Les Frameworks (ex TOGAF)

� Démarche SOA

� Business Process Management

� Publication de l’information

� Démo



Architecture d’Entreprise
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Applicatif

Stratégie

Métier

Objectifs stratégiques définis par la direction

Processus mis en œuvre pour atteindre les objectifs 

de l’entreprise => réaliser la stratégie définie

Fonctions du SI : traitements de l’information utilisés 

par les acteurs de l’entreprise pour réaliser leurs 

activités

Applications fournissant une partie des fonctions 

du SI (hors fonctions non informatisées)

Infrastructure supportant les outils informatiques :

Eléments techniques (réseaux, serveurs)  

et technologiques (plateformes etc.) 
Infrastructure



Pourquoi construire une Architecture d’Entreprise?

• Schématiser l’organisation Actuelle et future

• Gérer et planifier le changement

• Construire une base de connaissances

• Communiquer avec différents interlocuteurs

• Informations disponibles à la demande

• Aide à la décision



Cartographie 
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Applications, Flux



Modéliser les données



Infrastructure technique
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Import/Export de données & Génération 
automatique



Import / Export des données

� Récupération des données dans l’entreprise
� XML (données structurées), CSV (données à plat), XMI (UML), BPEL (Processus), 

script VBA

� Récupération des diagrammes
� Visio, Intégration avec d’autres outils de la gamme Rational

� Export des données
� CSV, XML, XMI, BPEL, WSDL, formats propriétaires

� Export des diagrammes
� Visio, Intégration avec d’autres outils de la gamme Rational



Generation automatique de cartes

� Alimentation du référentiel par des fichiers ou par des scripts

� Génération automatique de cartes



Analyse d’impact



Comment évaluer l’impact d’un changement à l’échelle
de l’entreprise ?

•Who : qui est impacté par 
un changement dans un 
process?

•What : quel est l’impact si
l’on retire une application?

•When : Quand faut-il
mettre en place des 
systèmes pour atteindre
nos objectifs ? 

•Where : Où peut-il y avoir
des problèmes si l’on met 
en place une nouvelle 
technologie ? 

•How : Comment un 
changement technologique
impacte-t-il mes objectifs
métiers?



Analyser l’impact du changement

• Minimiser la 
complexité pour l’ aide 
à la décision.

•Maîtriser les risques
en comprenant les 
impacts du 
changement.

•Réduire les cycles de 
décision.



Analyse des écarts dans l’entreprise

AnalyserAnalyser les les éécartscarts ::

QuelsQuels processusprocessus ne ne sontsont pas pas automatisautomatis ééss??

• Vue matricielle pour 
identifier les écarts au sein
de l’entreprise

• Mise à jour du projet
directement à partir de la 
matrice.

• Création de matrices 
personnalisées.



« Architecture Framework »



Les deux “parfums” de 
l’Architecture d’Entreprise

Ingénierie Système d’Entreprise 

� ZACHMAN

� DODAF/C4ISR

� MODAF

� NAF / NC3TA

� AusDAF ( BMC4I )

Architecture d’Entreprise

� IAF (Cap Gemini)

� ZACHMAN

� TOGAF 

� eTOM

� TEAF

� FEAF

� SIX SIGMA, PRINCE2, …

Défense, Militaire, 
Aérospatial

Civil, Gouvernement, 
Commercial



Le Framework TOGAF



Démarche SOA avec System Architect for SOA



Urbanisation : Cartographie des services

� Problématiques:
� Nouveaux services à

implémenter

� Consolidation des 
services redondants du 
SI

� Analyse d’impact sur le SI
� Traçabilité entre processus, 

services métiers et 
applications

� Identifier les transitions 
entre AS-IS TO BE

� Roadmap de mise en oeuvre 
des services



Analyse d’impact



Business Process Management



Business Activity Monitoring
WebSphere Business Monitor

Business Process Management
WebSphere Business Integration 

Business Process Analysis
Rational System Architect

Closed Loop Business Process Life Cycle

Model

Simulate

Implement

Deploy
Execute

Monitor

Optimize
Process
Lifecycle



Model Processes using BPMN



Simulate and Optimize Critical Business ProcessesSimulate and Optimize Critical Business Processes

Analyze resource utilizationAnalyze resource utilization

Determine cost structuresDetermine cost structures



Roadmap

� Fournir aux chefs de projets les Roadmaps de l’implémentation des 
fonctionnalités

� Génération automatique en fonction des données du référentiel

� Prévision



Communiquer avec les différents interlocuteurs



Comment communiquer avec mes “stakeholders”?

� Il faut pouvoir partager l’information au sein de l’entreprise

� La génération d’un site EA permet le partage d’information à cette échelle.

� Il faut pouvoir communiquer avec la communauté non-technique

� Vues “Explorateur”, histogrammes et graphiques circulaires permettent à des non-technique de 

procéder à des analyses



Merci, avez-vous des questions?


